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A FEFORT DELLA 527 ASSEMBLEA MAZIOMALE DELLA ASSOCIAZIONE E ITALIANA RETTIFICATORI
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Il mondo dell’automotive

sta cambiando e anche il
comparto della rettifica
potrebbe risentire in futuro di
questa trasformazione, sono
i argomenti affrontati durante la
et AR o 52° assemblea nazionale di
7 AT FIR (Associazione
Italiana Rettificaton).
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ambia il mercato
tanto da poter
dire che domani
& gia oggi. Vale
per tutti quindi anche per
i rettificatori, gli specialisti
del motore per eccellenza,
che hanno una conoscenza
tecnica che nessun altro ha,
un’elevata artigianalita e
sono in grado di risolvere i
problemi del mercato in ma-
niera estremamente veloce.
Devono perd comunicarlo.
Questo é stato il tema prin-
cipale dell'intervento della
Presidente FIR.

Presidente FIR

Alice Celegato ha aperto la di-
scussione invitando i soci ad
avviare una profonda rifles-
sione sui tempi e le modalita
in basa alle quali dovra cam-
biare la figura del rettificatore
per adeguarsi alle sfide del
futuro: “Non possiamo stare

fermi ad osservare il merca-
to da fuori, come se la cosa
non ¢i riguardasse. Il mercato
sta cambiando molto veloce-
mente e noi dobbiamo essere
pronti al cambiamento. Qual &
la differenza tra il concetto di
cambiamento e quello di tra-
sformazione? Il cambiamento
é fuori, noi lo guardiamo dalla
finestra, lo subiamo dal colle-
ga ricambista, lo viviamo con
il cliente; mentre la trasfor-
mazione € qualcosa che ci ri-
chiede di essere parte attiva e
di metterci in gioco. Vi invito
a pensare a come il rettifica-
tore possa smettere di esse-
re uno spettatore e diventare
protagonista del suo business,
ed essere in grado di reagire
al cambiamento. Noi rettifi-
catori siamo numericamente
scarsi sul mercato rispetto
alla numerica di autofficine
e ricambisti, tuttavia siamo
insostituibili, siamo ossige-
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no per la filiera automotive.
Ma il mercato sta cambiando
e dobbiamo cambiare anche
noi. Lobiettivo di FIR & anche
quello di valorizzare la figura
del rettificatore. Molte azien-
de hanno una logica “rettifi-
co-centrica”, nella quale lar-
tigiano ogni giorno investe
le proprie risorse, passione e
dedizione nella rigenerazione
del motore. Questa logica pe-
rd potrebbe anche evolvere in
una direzione “prodotto-cen-
trica” o addirittura “cliente-
centrica”, ragionando sui ser-
vizi che si possono aggregare
al nostro prodotto. Dobbiamo
farci trovare pronti”.

MecDiesel

Il responsabile commercia-
le Cristian Rettondini ha di-
chiarato: “Negli otto mesi
che sono trascorsi dalla con-
vention di FIR a Maranello,
in azienda abbiamo vissuto
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un clima di cambiamento co-
stante, in molti casi stimo-
lato anche dalla spinta che
abbiamo ricevuto da voi so-
ci. Qualcuno di voi ci ha fat-
to notare che eravamo poco
capillari e abbiamo risolto il
problema aprendo due filia-
li in localita dove sentivamo
una maggiore necessita di vi-
cinanza al cliente: Bologna e
Cagliari. Avere piu filiali ci ha
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Alice Celegato Presidente FIR

permesso di chiudere accordi
con aziende che prima non ci
consideravano. Siamo diven-
tati distributonri ufficiali PIER-
BURG e AP per le zone che
presidiamo; abbiamo definito
partnership pid strette con
SCHAEFFLER e BOSCH; abbia-
mo concluso con WDO un ac-
cordo di distribuzione per cid
che riguarda il sistema a inie-
zione. Il progetto pil gros-
so a cui stiamo lavorando é
BLINKEN, nuovo marchio che
presenteremo ufficialmente a
settembre a Francoforte, in
occasione di Automechanika”,



